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Trženje 



KAR PRIDELAMO, MORAMO PRODATI

• Pridelati znamo, dobro, kvalitetno, naša zemlja in 
način pridelave je kljub mnenju nekaterih v SLO 
odličen, naravi prijazen v primerjavi z nekaterimi 
n EU državami.

• Ne znamo pa našega znanja, še vedno zdravih 
pridelkov, našega truda za ohranjanje narave… 
dobro prodati

V TRŽENJE, PROMOCIJO, je potrebno vložiti 
povsem enako truda in znanja, kakor  v pridelavo 



Kaj potrebujemo?

• Dober izdelek 

• Tržno miselnost in podjetnost 

• Iskanje znanja in pomoči pri pridelavi in trženju, 
saj se tudi dobro blago ne prodaja več samo 

• PANOŽNO POVEZOVANJE 

• POVEZOVANJE V VERIGI 

• Poštenost in natančnost 



Kako začeti

• Vedeti morate, da imate nekaj dobrega

• Poiskati zgodbe, pridelke, izdelke v svoji okolici

• Narediti zgodbo

• Pogledati v tujini – skušati nekaj podobnega 
prikazati, uporabiti tudi na svoji kmetiji: čokolada 
s čilijem, medeni namaz z konopljo… 

• Najti svojo pot: kmetija MAK, ki pa se po svoje 
tudi zgleduje po zgodbah iz tujine na svoj način



Primer iz naših krajev

• Kmetija HORVAT

• Kmetija Šlamberger

• Kmetija MAK eko

• Kmetija Baron (Uranjek) eko



Primer Ptujski lük

• Geografska označba in ostale oznake posebnih 
kakovosti: izbrana kakovost, integrirana 
pridelava…

• Posebna priložnost tudi za trženje, a promovirati 
jo morate sami 



VUKANLAND

• Vsem poznano, a kot kaže v Sloveniji nismo 
sposobni stopiti skupaj tako, kot so stopili na tem 
območju hitro za avstrijsko mejo



Kako jih boste prepričali

• Z lastno blagovno znamko 
(Ptujski lük)

• Z dobro zgodbo (zakaj 
izbrati nas) (kmetija 
BARON, Vulkanland…)

• S prepoznavno embalažo 

• Z intenzivnim 
komuniciranjem 



Internet • Oblikujte svojo spletno stran http://kmetijahorvat.si/,
• https://kmetija-majeric.si/
• Družabna omrežja https://www.facebook.com/ptujskilukk/
• Vpišite se v spletne imenike, ZBORNICA , MKGP, …Katalog živil za 

javno naročanje 
• Preverite kako lahko potencialni KUPEC sploh zve za vas
• Na spletno stran vključite recepte, seznam dogodkov, kje lahko 

kupci kupijo vaš izdelek
• Vključite v spletne strani lokalnih skupnosti, lokalnih turističnih 

organizacij
• Če obstaja društvo, ki je primerno za vaš izdelek, pridelek, 

vklopite se in bodite aktivni v njem, tudi preko društev za da 
narediti veliko promocije

• http://www.kupujmodomace.si/kupdom/
• https://www.nasasuperhrana.si/
• https://www.katalogzivil.si/

http://kmetijahorvat.si/
https://kmetija-majeric.si/
https://www.facebook.com/ptujskilukk/
http://www.kupujmodomace.si/kupdom/
https://www.nasasuperhrana.si/
https://www.katalogzivil.si/


OGLAŠEVANJE –
bodite drugačni in navdušujte!

.



Ptujski lük











Ptujski lük







ptujski luk za otroke.pdf


Moč blagovne znamke in pravega pristopa k 
trženju

Od vrtičkarstva do turistične znamenitosti.









Kmetija Horvat Dogoše
• Zelenjadarska kmetija zadnja generacija, prej čista 

živinorejska kmetija 
• 10.31 ha
• 3 rastlinjaki: potrebni prenove
• Zelenjadarska oprema – dobra
• Znanje: sodeluje povsod, kjer ga vprosimo, z vrtci, 

šolami, 2 društvoma…
• Zadnja investicija: trgovina na dvorišču v okviru LASa
• Letos zaradi specialnih razmer v Mb v skupini 

kupujejo novo tržni prostor, ker delovanje MB tržnic 
preprosto ni zadovoljivo 







Kmetija Šlamberger
• Velika kmetija 
• Oče umrl pri 16 letih: kmetija je bila mlečna, 56 

hektarjev
• Zdaj 90,62 ha
Spremenil usmeritev kmetije takoj, ko se je finančno 
stanje ali stanje na trgu spremenilo
- Mlečna kmetija – ni mogel predelovati mleka (1985 –
socializem že takrat je o tem premišljal), šel na bike –
meso: težave, šel na poljedelstvo – semenska pridelava, 
potem zelenjava : malo brez razmišljanja, zdaj že 
bioenergetika



Kmetija MAK – posestvo sončni raj
• Ni s kmetije
• Kupil zapuščeno kmetijo v hribih
• Začel s tem, da si je zamislil medeno kmetijo, kjer ima 

posejane in posajene medovite rastline
• Prijavlja se na vse možne projekte in financira z njimi 

urejanje kmetije
• zelišča, vrt zelišč
• Permakulturni vrt
• Zipline
• Čebelnjak z izdelki
• Na njivah konoplja – izdelki
• Fontana vin



















• https://www.pribaronu.si/

https://www.pribaronu.si/


trženje

• Zelenjava in zelišča na biodinamični način: 

– direktno na kmetiji  v svoji biokmetiji

– Preko turistične ponudbe na kmetiji 

– Preko Zadruge Dobrina

– zabojčki, partnersko kmetovanje preko Združenja SV 
Slovenije, 

– javna naročila preko Združenja SV Slovenije

– Predelana: dopolnilna dejavnost 



Skupno trženje
• Na spletni strani imajo lepo označene in predstavljene svoje partnerje: 

https://www.pribaronu.si/partnersko-kmetovanje/
• HIŠKA ZELIŠČ, Patricija Šenekar: eko zelišča in ekološka kozmetika
• Zadruga Dobrina
• EKOLOŠKA KMETIJA PODGRAJŠEK : jabolka Topaz, nekaj drugega sadja, 

izdelki iz sadja
• EKOLOŠKA KMETIJA RADIKON: eko špargli, pa tudi druga ekološko 

pridelana zelenjava 
• EKOLOŠKA KMETIJA VALENTAN : vino, doma tudi ekolški obroki, malice, 

zelenajva, namazi…
• PRAŽARNA LOVRO: kava iz želoda…
• EKOLOŠKA KMETIJA DRUŽINE BELCA
• V turizmu sodeluje z vsemi institucijami v okolici, pomaga pri vseh 

turističnih prireditvah…tudi sam na kmetiji vedno naredi odprte dneve, 
kjer povabi vse neformalne partnerje in se predstavijo obiskovalcem 
(2016: preko 500 obiskovalcev)

https://www.pribaronu.si/partnersko-kmetovanje/




















Odličen primer trženja, promocije 
in povezovanja iz Avstrije 



Regija za 

življenjsko silo, 

vitalnost

Regija obrti in 

rokodelstva

Kulinarična 

regija

Regija številnih 

posebnosti

VULKANLAND



Cvetlična cesta





Obrt, posebnosti

























Kmetije z dopolnilno dejavnostjo















Povezovanje mladih kmetij na Vulkanlandu

Mladi divji zelenjadarji - Die jungen wilden 
Gemüsebauern. 

• Skupina sedaj šteje 16 mladih pridelovalcev 
zelenjave in tudi jagodičevja. 

• Večina je bila že sošolcev na fakulteti. 

• Nekateri med njimi niso imeli namena prevzeti 
domačih kmetij, vendar so se kasneje odločilo 
prav za to 

• večina je kmetije prestrukturirala in jih sedaj 
vodijo z velikim entuziazmom. 



• Celotna skupina pa prodaja direktno brez 
posrednikov. 

• Skupaj snujejo tudi skupne proizvode, ki jih 
prodajajo pod skupno znamko. 

• Začeli so s paradižnikovo mezgo oz sokom (rumen 
in rdeč). 

• Izdelujejo tudi kečap z manj sladkorja in soli v 
nepekoči in pekoči različici ter 

• paradižnikov kis. 



kmetija Flucher
• pridelava zelenjave, ki jo pridelujejo na 0,8 ha pokritih 

površin, ostalo pa na prostem (zelenjadnice in nekaj 
poljščin, skupaj okoli 12 ha. 

• Nosilka kmetije je usmerjena v inovativnost in kreativnost. 
Zanimajo jo eksotične rastline (v izgradnji je steklenjak za 
užitne eksotične rastline), prideluje veliko različnih in tudi 
redkih sort za gastronomijo. 

• Prav povezava z gastronomijo ji omogoča pridelavo 
zanimivih, redkih sort. 

• Gostinci konec leta ocenijo količine določenih zelenjadnic, 
ki jih potrebujejo za naslednje leto, na kmetiji pa posadijo 
še določen odstotek več, ki je namenjen prodaji na kmetiji. 
Na domu prodajo nekje 75 % pridelanega. 



Za konec v razmislek dva primera 
dva kmeta
1. kmet: KAKO SI? Slabo, letos je bila suša, ni bilo pridelka 

breskev, država pa nič ne pomaga, Fructal ne dvigne cene, 
Bom kar posekal nasad in šel v službo.

2. kmet KAKO SI? Kar v redu, letos je bila sicer huda suša, 
zato smo se odločili za predelavo breskev slabe kvalitete. 
Naredili smo sok in marmelado, pa smo kar dobro prodali, 
naslednje leto pa bomo kar izgradili namakalni sistem, so 
na svetovalni rekli, da bodo razpisi v ta namen. Breskovi 
marmeladi pa bomo dodali še druge, predvsem 
kombinacijo z vrtninami, saj bomo postavili še rastlinjak in 
pridelali nekaj zelenjave za trg za leta, ko bo pomladanska 
pozeba ali mraz.



KATERA KMETIJA BI BILI RAJE?



Katalog javnega naročanja 

• https://www.katalogzivil.si/domovnarocnik

• Bom predstavila njegove glavne prednosti 

• Nujno se je vpisati, ker vas na njem najdejo 
organizatorji prehrane javnih zavodov

• Zelo kmalu pa bo na podoben način organizirana 
tudi stran za naročanje gostincev 

https://www.katalogzivil.si/domovnarocnik


Hvala za poslušanje,

predvsem za pogum, da se 
odločate za kmetovanje v teh 

časih


